
ОТКРЫТИЕ ЭКСПОРТНОГО ХАБА 
В ЧЕХИИ



Опыт работы участия в выставках в ЕС показал необходимость наличия собственной торгово-логистической 
инфраструктуры в таможенной зоне ЕС товаров для быстрого заключения контрактов.

ОСНОВНЫЕ БАРЬЕРЫ:

СЛОЖНАЯ ЛОГИСТИКА

ОТСУТСТВИЕ ПОСТОЯННОГО НАЛИЧИЯ
ТОВАРА НА ТЕРРИТОРИИ ЕВРОСОЮЗА

ВЫСОКАЯ СТОИМОСТЬ ТРАНСПОРТИРОВКИ
ОБРАЗЦОВ ПРОДУКЦИИ

ВЫСОКАЯ КОНКУРЕНЦИЯ

Объем рынка ЕС мебели, строительных материалов, предметов интерьера.

без учета 
внутрирегиональной 
торговли

EC КРУПНЕЙШИЙ РЫНОК ДЛЯ СБЫТА ПРОДУКТОВ РОССИЙСКИХ КОМПАНИЙ

ИМПОРТ 1,6 трлн.евро

1,3 трлн.евро

мировая
торговля

19% мирового импорта
доля Евросоюза

17% мирового экспорта
доля Евросоюза

2% всей мировой торговли
ДОЛЯ  РОССИИ 

ЭКСПОРТ 



Торговый дом –
постоянно действующее 

коммерческое 
Представительство

(на базе компании партнера, 
обладающего Логистической 

инфраструктуры)

Сертификация
Выставки
Доставка первой партии
Премаркетинг

Обучение

«Оформление первой сделки»

Торговый Дом
«Сделано в Ульяновской области»

Компании,
действующие экспортеры

и впервые выходящие
на экспорт

Таможенная зона
покупателя

РФ

ОрганизацияОрганизация
работыработы

Организация
работы

Поиск партнераПоиск партнера
и компанийи компаний

экспортеровэкспортеров

Поиск партнера
и компаний

экспортеров

Распределение 
расходов 

на инфраструктуру 
коллективного

пользования

Обеспечение Обеспечение 
функционированияфункционирования
на старт апе (6 мес)на старт апе (6 мес)

Обеспечение 
функционирования
на старт апе (6 мес)

Обеспечения 
комплексом мер

поддержки 
экспортеров

КРПП (ЭЦ УО) 



MADE IN 
ULYANOVSK 

TRADE CENTER 
EUROPE  CZ

RECEPTION

Принятие заказов

Формирование 
партии груза

Ведение переговоров
на языках покупателя

Формирование 
документации

Принятие 
рекламации

Организация коммерческого представительства

Консалтинговые услуги

Юридическое сопровождение

Информационное сопровождение

Маркетинговое сопровождение

Услуги по продвижению товаров

Сертификация продукции Доставка продукции



В Восточной Европе 
определено место –  ПРАГА
(Чешская Республика)

Определен стратегический партнер, 
имеющий структуру сбыта и складские
помещения на основании маркетинга и аудита

мебель
предметы интерьера

межкомнатные и стальные двери
строительные материалы

таких компаний как:

«МЕБЕЛЬНЫЙ КОНЦЕРН» (мягкая мебель для дома)

ООО «ЛЕОНИС» ( мебель для дома)

ООО «ПАЛЬМИРА» (межкомнатные двери)

ООО «FORT» (мебель для кухни)

ООО ПФ «Инзенский ДОЗ» (изделия из древесины)

ООО «М-ШТАМП» (входные двери)

ООО «АСК» (изделия из древесины)

MRKinvest s.r.o.Стратегический партнер

ОПРЕДЕЛЕНЫ ОСНОВНЫЕ НАПРАВЛЕНИЯ ПРОДУКЦИИ 
И ПРЕДПРИЯТИЯ-ПРОИЗВОДИТЕЛИ



ПРОГНОЗИРУЕМЫЙ ЭФФЕКТ
ПЕРВОГО ГОДА РАБОТЫ ХАБА: 

ПРОДВИЖЕНИЕ 

НЕ МЕНЕЕ 20 
экспортных товарных групп

НЕ МЕНЕЕ 10 УЧАСТНИКОВ 
со стороны бизнес-сообщества 

Ульяновской области

ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

НЕ МЕНЕЕ 20 
первичных экспортных контрактов 

на сумму 2-3 млн. долларов США



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ


