Концепция проведения закупочной сессии
Развитие экономического и делового взаимодействия с Компанией «…»: ключевые аспекты проведения закупочной деятельности и взаимоотношений с поставщиками 
TNF-Online                                                                                                 11.11.2021
                                                                                                                 12:00-15:00 (ТЮМ)    

                                                                                                             10:00-13:00 (МСК)
Участники от Компании:

1. Руководитель, Эксперт, ЛПР (лицо принимающее решение)
2. Руководители/специалисты: блок закупок, финансовый блок, правовой блок, специалисты по направлениям, ответственные за закупки и формирование заявок по направлениям деятельности 
Регламент проведения сессии:
	10 мин.
	Приветственное слово представителя топ-менеджмента Компании (возможно, в записи, организуется трансляция)

	40 мин.
	5-7 минутные доклады от руководителей направлений по темам:

Информационные сообщения представителей Компании по направлениям:

1. Направления развития компании и планируемые к реализации проекты

2. Перспективный план закупок компании на 2021-2023 годы 
3. Принципы осуществления закупочной деятельности в компании: 
· основные требования к поставщикам, аудит поставщиков система развития поставщиков

· способы закупок, правила и порядок взаимодействия. IT платформы (ЭТП) для взаимодействия

· правовые аспекты проведения закупок, риски и уровень ответственности
· оплата товара или услуг

4. «Типичные ошибки» при участии в закупочных процедурах
5. Перспективные направления по закупкам

	90 мин.
	Формат «Презентация производственных возможностей предприятий Тюменской области»
5-7 минутные доклады предприятий 
· Информация о предприятии (справочно)

· Перечень номенклатур промышленной продукции, работ/услуг, референс-лист
· Опыт сотрудничества, в том числе опыт поставок за рубеж 
· Предложения по сотрудничеству с Компанией «…»

	30 мин.
	Индивидуальные переговоры (при необходимости)
-организуются индивидуальные переговоры внутри цифровой платформы (по отдельному согласованию) 


